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电子商务交易技术国家工程实验室-培训中心

“互联网+”电商之道总裁班

企业电子商务成功运营的一站式学习平台

实战课程体系+超值服务平台+落地运营模型+陪跑式教练

   “互联网+”时代，企业发展电子商务已成必行之道！但电子商务不是金矿而是沃土，企业不但要走得快，更要走的稳、走的远！企业家需要在“心态、业态、生态”上做足功课，精心播种、培育，制定独具特色的“电商发展之道”，才能够做电商领域的掘金人！
超预期体验的，不仅仅是学习——
★实战派！系统、终身制的课程，让传统企业精通电子商务；

★导师制！领军人物出任实战导师团，下一个成功的就是你；

★大平台！全国电子商务产业园区交流走访，拓展行业平台；

★智慧圈！免费加入电商总裁俱乐部，打造企业家最强外脑；

★纳人才！免费共享优质的电商人才平台，零成本求贤纳士；

★员工学！免费获得70多个电商岗位的员工在线学习平台；

★长新知！免费参加每月一期的“新时代管理大讲堂”课程；

★励勤学！参与中心各类评选活动，有机会获得超值奖学金。

【机构简介】

“电子商务交易技术国家工程实验室”是国家发改委批准建设的我国电子商务领域第一个国家级网络化、国际化、开放型电子商务关键技术研究开发机构及公共服务基地。服务于政府相关部门及企业，依托清华大学及相关共建单位建立的研究与服务机构。实验室实行理事会领导下的主任负责制，下设若干研究中心和研究所。

北京中清研信息技术研究院作为电子商务交易技术国家工程实验室唯一的培训中心，以“培养电子商务专业人才为核心价值、推动中国电商产业发展”为宗旨，历经7年研发并成功申请了版权的-电子商务行业资历架构能力标准体系，是我国唯一以该体系为核心进行电子商务管理人才与职业教育的培训机构。这一模式既符合国际职业人才培养的流程，同时还为提高我国电子商务技术水平、为电商企业持续发展提供人才资源保障、解决地方就业，以及提升区域经济发展做出了卓越的贡献。
中心开展的业务方向：高端管理型电子商务人才培养、电子商务专项技能人才培养、应用型电子商务人才培养、城市电子商务发展整体规划与运营......等一系列电子商务产业实践、学术、研究与人才培养为一体的业务。
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【专业优势】

顶级专家团队
超过50位业内权威实战专家
核心师资行业经验超过15年
拥有“电商+零售”资深从业背景
学术权威保障

发改委第一个批准的“电子商务交易技术国家工程实验室”

中心是电子商务行业唯一的资历架构能力标准体系的建立与推行者
依托清华大学自动化系优势学科与高端人才培养经验
强大行业资源
成功举办全国及地方电子商务行业会议30余场，规模超过7000人
中心与各地院校共建电子商务专业，为电商企业、从业者、政府打造电商生态圈

中心成立12年来，培养了各行业高级管理人员达20000余人

独创服务体系

“电子商务交易技术国家工程实验室”服务于企业，先进技术是电商发展的保障

“老板面授+员工在线”的高附加值服务模式，使电商企业把“知识转化为生产力”

老板一人学习，还送企业人才推荐。为电商企业持续发展保驾护航

【学习模式】

学制8个月，每个月集中授课3天，周五-周日。
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【招生对象】

1、传统企业董事长、CEO、总裁、高管、电商负责人；

2、互联网及电子商务企业董事长、CEO、总裁、高管；

3、电子商务营销、媒体传播、物流支付相关服务机构高管；

4、企业战略储备人才及希望进入电商行业的高端人士。
【上课地点】  清华大学+全国电子商务示范基地与园区
【课程体系】

	  专题一     互联网与电子商务行业生态

	一、“互联网+”政策解读与发展趋势分析
1、国内外互联网技术发展现状及未来趋势
2、解读“互联网+行动计划”电商企业的机遇
3、互联网时代的思维创新
	二、互联网时代传统行业的变革
1、传统行业在互联网时代中的发展进程
2、电子商务技术发展与社会变革
3、传统企业应用电子商务需具备的条件

	专题二     企业电子商务运营规划与操作

	一、电商战略规划的架构设计

1、核心业务与互联网的关联度
2、做电商不等于自建电商
3、战略规划与战略目的的一致性
	二、互联网上品牌管理体系的建设
1、个性化消费时代的品牌策略
2、品牌传播方式的多样化
3、品牌影响力的积累

	三、营销管理体系的规划与建立
1、互联网营销管理体系的规划
2、互联网营销管理体系的建立
3、传统行业的网络营销思维
	四、产品管理体系的规划与建立
1、电子商务产品企划
2、品类管理：供应、物流、财务
3、数据库存的管理

	专题三      电子商务企业营销组合

	一、品牌营销
1、品牌延伸及视觉呈现
2、品牌基本观及线上线下品牌的异同

3、做好品牌营销的几个重点
	二、微商营销
1、新媒体时代公关传播的几点思考
2、传统电商如何进行微信营销
3、微信营销误区及实盘案例

	三、全网渠道
1、布局全网流量及成本控制
2、趣玩网全网渠道及供应链管理
3、建立全网渠道策略
	四、组织管理

1、互联网时代的组织变革
2、电商团队搭建与管理

3、股权激励、KPI设计

	专题四      创新经营与商业模式

	一、跨境电商

1、跨境电商发展趋势及国家政策解读
2、跨境电子商务运营实务
3、公共平台和自建平台的选择与操作
4、跨境电商的支付结算管理
	二、移动互联

1、移动互联时代电子商务新趋势
2、移动营销新模式
3、产业链整合与价值创新
4、移动智能终端与APP

	三、互联网金融

1、互联网金融商业模式与应用创新

2、互联网金融的竞争策略与市场规则

3、P2P运营模式与投资资源挖掘

4、P2P风险管理重点与风控体系建立

5、众筹商业模式与风险防范

6、第三方支付的运营模式与主要分类
	四、农业电商
1、县城电商趋势和机会
2、农产品定位的基本程序

3、前端供应链管理

4、渠道布局与营销策划

5、生鲜农产品网上零售模式及运营体系
6、冷链物流运营成功案例解析

	 专题五      电子商务企业资本战略

	1、互联网与电子商务企业融资特点与渠道   
	2、电商企业私募股权融资策略及要点

	3、电商企业上市可行性分析与途径选择     
	4、电商企业投融资财务与法律知识


注：主办方保留课程设置与具体教学安排调整的解释权

【服务体系】
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【部分师资简介】
[image: image6.png]g
pa FoR4E ANgELBIEA
BAGA o sy

SRERGE
BFEBHAER
TESE

BB

1SEEFK

ERBFHETE
AR TIFER
ERRERAAK

ERCIMS I
BEARRF O
NRSBFHEH
RE EfE

BERFEIUR
RREAFRE 7R B AR iR ERiE
BIFTE ETERSEE BETMBEA ZBEECO0 SEMBUEGRS FURSHIE
| &2 ARATEEA BREA
&t





【学    费】

49800元/人（包含：教材、讲义、论坛讲座、交流活动、拓展训练、

课间茶点及学员通讯录等。学习期间的食宿费、交通费及国内外考察费自理。）
单位全称： 北京中清研信息技术研究院有限公司

账    号： 02000 95709 20002 8180

开 户 行： 工行成府路分理处
汇款凭证备注：【“互联网+”电商之道总裁班】培训费

【报名程序】

提交报名表、申请材料 →发入学通知书 → 缴纳学费 →报到入学

【申请材料】

1、《“互联网+”电商之道总裁班-报名登记表》

2、身份证复印件一式两份；

3、企业营业执照复印件；

4、小两寸免冠证件照4张。

【联 系 人】

培训中心：何老师  

联系电话：010-62996527    13911229638
电子邮箱: 377258083@qq.com
办公地址：清华大学·中央主楼8层

互联网+”电商之道总裁班报名登记表
	个 人 信 息

	姓    名
	 
	性    别
	先生 □
	女士 □

	身份证号
	
	学    历
	
	民族
	 

	办公电话
	
	办公传真
	

	手机号码
	 
	电子邮件
	

	通信地址
	
	邮政编码
	

	社会职务
	

	职 业 信 息

	公司全称
	 

	单位性质
	□  国营企业     □ 民营企业     □ 外商独资      
□  合资企业     □ 政府机构     □ 非盈利机构    

	职    位
	 
	我    是
	□企业主    □合伙人  □股东   □管理者

	公司人数
	
	总 资 产
	

	年营业额
	
	年 利 润
	

	经营项目（产品）：



	产品推广渠道：



	目前关注电商问题：



	你经常阅读书籍和网站：



	工作背景
	1.__年__月至__年__月;任职单位:____________________ 职位:________

2.__年__月至__年__月;任职单位:____________________ 职位:________

3.__年__月至__年__月;任职单位:____________________ 职位:________

	汇款信息
	单位全称： 北京中清研信息技术研究院
账    号： 02000 95709 20002 8180
开 户 行： 工行成府路分理处
汇款凭证备注：“互联网+”电商之道总裁班培训费

	学员签名：
	日    期
	  



